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Este relatório foi trazido a você por:
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O que é CPA?
CPA ou Custo por ação é um modelo de negócios on-line, que paga por todas as ações concluídas pelo consumidor. Os anunciantes pagarão a você quando um consumidor fornecer seu e-mail, código postal, optar por uma avaliação gratuita ou fornecer informações relevantes relativas à sua campanha.

O CPA é um dos métodos mais populares de ganhar dinheiro online através do seu site, blogs ou boletins. 

Essa estratégia é um pouco diferente do programa Adsense, onde é pago quando um visitante clica em um anúncio. O CPA geralmente requer ações específicas.

Como você descobrirá enquanto aprende os meandros das campanhas de CPA, mais ações exigidas de um usuário normalmente equivalem a um maior potencial de ganho. 

Por exemplo, você pode receber US $ 1,00 por cada endereço de e-mail compilado dos visitantes do seu site que se inscrevam para um relatório gratuito, enquanto você pode ganhar US $ 50 ou mais com a mesma pessoa que compra um produto ou assinatura.

Por que o CPA é tão popular?
O marketing de custo por ação é um dos melhores canais para explorar se você estiver interessado em gerar um fluxo extra de renda, mesmo se for novato em negócios on-line e marketing na Internet. Aqui estão apenas algumas razões pelas quais as campanhas e oportunidades de CPA são tão importantes. atraente:



· Não há necessidade de gerar vendas para ganhar.

· Não há necessidade de fazer chamadas frias ou campanhas publicitárias massivas que normalmente exigem muitos custos e investimentos iniciais. 

· Os anunciantes projetam suas campanhas para conversão. Pesquisas e testes de mercado geralmente não são necessários. Seu trabalho é gerar tráfego para as ofertas deles.

· Nenhuma experiência necessária: o CPA Marketing é algo em que qualquer pessoa pode se envolver, independentemente da localização, experiência ou conhecimento. 

· Mídia promocional fornecida: muitas empresas fornecerão todas as ferramentas e mídias promocionais necessárias, eliminando qualquer requisito de criação de páginas da web.

Terminologia de CPA 
Você encontrará termos diferentes quando se aprofundar no mundo do marketing da CPA. Aqui estão os mais comuns:

Afiliado vs. Comerciante

Você é considerado afiliado quando participa de oportunidades de CPA em que é pago em comissão.

Campanha

Uma campanha é uma promoção na qual você executará ou participará. Cada campanha é paga com base em uma ação diferente.

Rede CPA

A "rede" é a empresa que oferece oportunidades de CPA.
Por lead ou por venda
O pagamento por lead é quando você ganha dinheiro por cada novo lead gerado por seus esforços de marketing. Você não precisa vender nada para ganhar com o PPL. Com o Pay Per Sale (PPS), você deve gerar uma venda para se qualificar para receber comissões, com base em uma taxa fixa ou percentual.

Ganhar dinheiro com oportunidades de CPA
Avalie seu público-alvo
Você precisa entender o seu mercado se quiser se sair bem com as oportunidades de CPA. Ao saber em quais tipos de campanhas e ofertas promocionais os visitantes do seu site estariam interessados, você poderá configurar efetivamente campanhas direcionadas que serão convertidas. Seus visitantes estão interessados ​​em assinaturas gratuitas de revistas? Se sim, em que gênero eles se interessariam principalmente? Pesquise os visitantes do seu site, pergunte a eles em que eles estão interessados ​​e use essas informações para selecionar as campanhas apropriadas. Seja flexível Não basta escolher uma campanha de CPA e cumpri-la, esteja aberto para explorar todas as muitas oportunidades disponíveis. Gaste tempo experimentando diferentes táticas de geração de leads, crie páginas compactadas e assine várias oportunidades de CPA para que você possa avaliar minuciosamente quais campanhas funcionarão melhor no seu site.





Leia as regras
Não se aventure no CPA sem primeiro aprender as estratégias que funcionaram para profissionais de marketing experientes e economize tempo e dinheiro estruturando um sistema passo a passo que o ajudará a maximizar seu tráfego e receita. 

Certifique-se de entender as diretrizes, regras e quaisquer restrições que possam estar em vigor. Muitas vezes, as empresas de CPA exigem informações específicas para que você seja creditado com um lead ou uma venda. Além disso, existem métodos específicos de publicidade que podem ser considerados enganosos, contrariando os termos de serviço da maioria das empresas estabelecidas de CPA; portanto, sempre leia as diretrizes e siga-as.

Escolhendo as melhores ofertas de CPA
Ao iniciar o CPA, você notará rapidamente como certas oportunidades geram melhores resultados do que outras. É importante manter-se sempre atualizado sobre as campanhas nas quais está envolvido, para gerar as conversões mais altas pelo tempo e dinheiro investidos em seus esforços de marketing.Embora o CPA possa ser executado no piloto automático assim que o sistema estiver em funcionamento , você terá que arregaçar as mangas e sujar as mãos quando começar pela primeira vez. Crie um sistema no qual você possa revisar seu progresso a cada dia, eliminando campanhas ineficazes e aprimorando as campanhas que estão funcionando bem. Ao escolher as ofertas de CPA que agradam a você, faça uma pesquisa on-line para determinar se outros profissionais de marketing foram bem-sucedidos com essas ofertas, bem como os métodos utilizados para promover essas campanhas com êxito.





Ao avaliar uma oferta de CPA, lembre-se de algumas coisas: 1) Menos ação equivale a mais dinheiroObviamente, quanto menos um visitante ou assinante tiver que fazer, melhor. Se você estiver sendo pago por cada endereço de e-mail inserido em um formulário on-line, você ganhará mais dinheiro do que as campanhas que exigem que um usuário conclua uma série de etapas.



Quando você iniciar o CPA pela primeira vez, escolha campanhas simples, para ter uma ideia de como seu público responde às suas ofertas e também como o marketing do CPA funciona.2) Ofertas gratuitas As pessoas adoram receber brindes, ofertas de teste, assinaturas e assim por diante, e muitas vezes são algumas das oportunidades mais fáceis de CPA disponíveis, que geram dinheiro rápido por muito pouco trabalho. Afinal, você está dando às pessoas algo de graça, eliminando qualquer pré-venda.



Fatores Importantes a Considerar
Pesquise o seu tráfego alvo. Saiba como explorar seu mercado e saiba exatamente como determinar quais campanhas provavelmente produzirão resultados instantâneos.

Avalie nichos de mercado, métodos para gerar tráfego direcionado e combine oportunidades de CPA com grupos específicos de pessoas, para oferecer a eles exatamente o que eles estão procurando.

Avalie seus sites e campanhas de marketing da perspectiva deles.Isso soa bem? Acredite: pergunte a si mesmo da perspectiva de um consumidor. Você se inscreveria em sua própria oferta? Você seria seduzido a fornecer seu endereço de e-mail em troca do que está oferecendo? Evite exageros ou truques e informe às pessoas exatamente o que esperar e o que elas precisam fazer para receber o que estão sendo oferecidos.Manter simplesConfigure suas campanhas para que sejam abrangentes e fáceis. Você deseja que seus visitantes passem pelo processo rapidamente e sem erros. Sempre que você configurar uma enquete, uma lista ou um formulário de inscrição, siga as etapas para garantir que não haja problemas, links quebrados, imagens ou páginas.





Participe de campanhas com material promocional existente que foi testado e comprovadamente convertido. Isso economizará muito tempo e esforço, porque a maior parte do trabalho já foi feita para você. Avalie mais uma vez, da perspectiva do consumidor. É atraente? Claro? Compreensivo?

Escolha algo que normalmente não é promovido. Pense em como será a competição e equilibre o risco de obter menos conversões participando de campanhas menos promovidas, principalmente no início. O tempo é essencial para o marketing de CPA como qualquer outro negócio. Também será bom estar entre os primeiros a comercializar uma nova oferta.

Promoção de ofertas de CPA
Depois de escolher as ofertas de CPA que você deseja comercializar, comprometa-se a comercializá-las e a seguir com sua estratégia, mesmo que os resultados sejam lentos.

Se você tem um site, faça bom uso dele, integrando ofertas de CPA em suas páginas existentes.

Verifique se a oferta de CPA combina bem com a finalidade do seu site. Não cometa o erro de exibir um anúncio não direcionado ou de não avaliar adequadamente seu mercado.

As páginas geradoras ou compactadoras de leads também são excelentes canais para o marketing de CPA. E-books, críticas e outros produtos digitais gratuitos podem ser dados para ajudar a construir a confiança do seu mercado-alvo e incentivá-los a seguir com várias ofertas de CPA.

Depois de se familiarizar com os vários aspectos do marketing de CPA, você estará mais confiante em explorar as diferentes ofertas e descobrir novas maneiras que o ajudarão a maximizar sua renda, portanto, dê um passo de cada vez.

Empresas CPA
http://www.pythonmedia.com/ 
http://www.revenuegateway.com/ 
http://rextopia.com/ 
http://www.thebizoppnetwork.com/ 
http://trafficneeds.com/ 
http://www.valueclick.com/ 
https://neverblueads.com/ 
http://www.primaryads.com/ 
http://www.commissionsoup.com/ 
http://webjamads.com/ 
http://www.revenueloop.com/ 
http://www.partnerweekly.com/ 
http://login.offerweb.com 
http://www.addrive.com 
http://www.linkvalu.com/ 
http://www.incentaclick.com/ 
http://www.cpaempire.com/ 
http://www.azoogleads.com 
http://www.hydranetwork.com/ 
http://www.marketleverage.com/ 
http://www.netmargin.com/ 
http://www.ethosinteractive.com/ 
 Procurando um passo a passo BlueprintTo ganhar dinheiro com ofertas CPA?


Visita www.YOURDOMAIN.com
E faça o download de um guia completo

Para lucros de CPA!
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